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Devenez un(e) commercial(e)
performant et polyvalent, apte a évoluer

Prérequis

Etre titulaire d'un niveau BAC.

dans tous les secteurs d activite. 19 BT FEmEEETAET (e W s
. d p | commerciales est accessible a tout
Au sein de notre ecole titulaire d'un baccalauréat: Bac STMG,

 Vous bénéficierez dune pédagogie de qualité Bac pro Metiers du commerce et de la
vente, Bac général.

par des professionnels et dune immersion Proeis auT dossier vo ee s eley
professionnelle pour une expérience concrete. entretien.
e Vous alternerez formation et expérience en

entreprise pour acquérir une solide expertise
opérationnelle. Rythme Alternance/Stage

e Vous profiterez d'un environnement dynamique « Formation en alternance ou en

et stimulant. initiale
e 2jours al'école
A l'issue de votre formation * 3jours en entreprise

e Vous serez capable de piloter une unité

commerciale et de maitriser le processus de P P
. P Débouchés
vente.

e \VVOUS aurez développé des Compétences e Conseiller de vente et de SerViceS,

managériales pour encadrer et motiver des ° Vendeur/conse!"
R e Vendeur/conseiller e-commerce,
equipes. e Chargé de clientéle,
e Vous saurez adapter vos stratégies * Chargé du service client,
commerciales aux différents contextes. o weleneinelEal
* Manageur adjoint,
* Second de rayon,
. . . * Manageur d'une unité
Objectifs de la formation T

» Maitriser le processus de vente et piloter une

unité commerciale. . P
o Développer des compétences managériales Poursuite d'études

pour encadrer et motiver des équipes. « RACM - Responsable d'activité
e Adapter vos stratégies commerciales a tous Commercial et Marketing
les contextes. » Chef de Projets digitaux: Option

Marketing Digital
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